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Ventas vehiculo nuevo

Las ventas de vehiculo nuevo siguen
aumentando: +11% en febrero

En febrero se han vendido 90.327 unidades. La DANA de Valencia ha hecho incrementar estos nadmeros, si
sacamos estas ventas de la ecuacion el mercado hubiese crecido un 5,8%.

Si miramos las ventas por canales vemos que los particulares han cerrado el mes con 40.321, un 16% mas.
Las empresas logran 29.646 unidades un aumento del 4% y los alquiladores suman 20.360
matriculaciones un 13% mds que el afio pasado en el mismo mes.

Toyota sigue liderando el ranking de marcas mas vendidas (8.208) , un puesto mds abajo y con la plata
se hace Renault (7.553). Le siguen Seat (5.818), Kia (5.725), Volkswagen (5.437), Peugeot (4.690), MG
(4.596), Dacia (4.526), Hyundai (4.436) y Mercedes-Benz (3.520).

90.327 +24,9% +11%

Matriculaciones Vs enero 2025 vs febrero 2024
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Ventas vehiculo ocasion

El 56% de las ventas de ocasion han sido

coches con mas de 10 aifos de antiguedad

Con un total de 181.811 coches de segunda mano vendidos en Espafia en febrero, segun los datos facilitados
por Ideauto, en términos interanuales las ventas se han incrementado un +3,9%. Como es habitual, los mas
vendidos han sido los diésel, cuya cuota de mercado actualmente se sitda en el 50,8%, seguidos por los de

gasolina, que representan el 37,6% del total. Los hibridos y eléctricos suponen ya casi el 12% de las ventas.
Segun el criterio de la antigledad, los datos confirman que los coches de segunda mano de mas de diez
afios son, con diferencia, los mas vendidos en Espafna: 101.855 unidades, o que supone mds de la mitad

del total (56%). En el otro lado de la balanza, se vendieron 11.708 vehiculos seminuevos (es decir, los de
menos de 1 afo), copando asi el 6% del total de las ventas de ocasidon en febrero.

181.812 +4% +3,9%

Transacciones vs enero 2025 vs febrero 2024
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Oferta y demanda VO

El mercado del vehiculo de ocasion sigue
mostrando una gran fortaleza

El mercado de vehiculos de ocasién continlia consolidando su dinamismo, respaldado por un
crecimiento sostenido tanto en la oferta como en la demanda. En febrero, el stock de estos vehiculos
aumentd un 1,5%, en linea con el incremento registrado en enero, reflejando una mayor oferta del parque
automovilistico y una oferta mas variada para los compradores.

Por otro lado, la demanda ha mostrado un repunte ailin mas significativo, con un crecimiento del 4,2%
respecto al mes anterior. Este aumento indica una confianza creciente por parte de los consumidores,
impulsada por factores como la mejor relacidon calidad-precio en comparacion con los vehiculos nuevos y
una mayor disponibilidad de modelos recientes en el mercado de segunda mano. Esta tendencia refuerza
el atractivo del segmento y anticipa una evolucion positiva en los proximos meses.

+1,5% +4,2%

Oferta Demanda

Oferta VO % interanual Demanda VO % interanual
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Oferta y demanda VO

Aumentos interanuales, a doble digito, tanto en oferta
como demanda de vehiculos eléctricos e hibridos
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Oferta y demanda VO por tipologia de combustible | coches.net Mobility Trends



coches

Oferta y demanda VO

Crece la oferta de vehiculos seminuevos y maés
antiguos. Sigue aumentando la demanda de VO
con mas de 20 anos

<1 afo . 1-3 afos 4-5 anos . 6-10 anos 11-15 anos 16-20 anos +20 anos Oferta VO % Interanual
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Precio medio VO

Crecimiento, a doble digito, del precio
medio de los VO con mas antigliedad

El precio medio del vehiculo de ocasién en Espafia se ha abonado al 6. Si arrancd 2025 con una
subida récord en los Ultimos doce meses (+6,84%), en febrero el crecimiento interanual se ha
mantenido prdcticamente idéntico: un +6,22%. Es el tercer mayor aumento de los Gltimos 12 meses,
tras el de abril del afno pasado, que fue de un +6,24%, segudn los datos de nuestro barémetro. De
hecho, salvo julio del afno pasado, en que cayd un insignificante -0,27%, todos los restantes meses
han experimentado crecimientos.

Por antigiedad del vehiculo de ocasion, el barébmetro de febrero constata que el precio de segunda
mano Mmas antiguos es el que mas crece, y lo hace a doble digito:

e Los coches con mds de 20 aios, tienen un precio medio de oferta de 5.508€, lo
que supone un +10% respecto a hace un ano.
e Los de entre 16 y 20 ainos lo hace un +11,7% y sitda su precio medio en los 6.532 €.

Evolucion anual del precio medio del VO
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Precio medio VO

El precio medio del coche de ocasion
sube hasta los 17.563 euros en febrero

“El mercado del vehiculo de ocasion en Espana sigue mostrando una gran fortaleza, con un crecimiento ,,
sostenido de los precios mes tras mes. A pesar de que comenzamos el afio con una subida récord, los datos

de febrero confirman que la tendencia al alza se mantiene estable, reflejando la elevada demanda de este

tipo de vehiculos. En particular, observamos cémo los coches de mayor antigiiedad siguen revalorizandose a

un ritmo mas acelerado, lo que evidencia que los compradores buscan opciones mdas asequibles. Sin
embargo, esta tendencia es claramente negativa ya que contribuye a un envejecimiento aun mayor del
parque automovilistico, que ya es de por si muy antiguo, y mantiene en circulacion vehiculos mas
contaminantes e inseguros”, destaca Marcel Blanes, responsable institucional de coches.net

Evolucion mensual del precio medio del VO
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Con el objetivo de ofrecer una vision mds precisa y representativa del mercado de vehiculos de ocasién, hemos
actualizado nuestra metodologia para calcular el precio medio de los coches de ocasién publicados en coches.net.

Evolucion del precio medio del VO | coches.net Mobility Trends
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. srencias en la contratacion
de un renting

Datos: encuesta coches.net -febrero 2025-



coches

Este mes ponemos el foco en...

Aumenta el interés por el renting

¢Te planteas o te has planteado contratar
un renting de un vehiculo nuevo?

El renting sigue
creciendo: 7 de cada
10 encuestados ya lo
consideran unad
opcién

Si

@ No, nunca me
lo he planteado

69 %

¢Cudl seria tu opcidn preferente para contratar?

La suma de los
vehiculos mas
- 14,3% Gasolina sostenibles representa

\ 204% @ ciéctrico puro el 65% del total de las

preferencias. La

@ Hibrido = y
opcidn del diésel solo
Hibrido enchufable convence al 15% de los
@ cLrp/GNC encuestados.
Hidrégeno
Diésel

Datos: Encuesta renting coches.net -febrero 2025-
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Este mes ponemos el foco en...

¢Cudl de estas prestaciones consideras imprescindibles en un renting?

Mantenimiento y averias 98
Gestion y pago del seguro 74
Vehiculo de reemplazo 88
Neumadaticos 63
Red de talleres preferentes 31
Servicio de recogida y entrega 20
Servicios telemdaticos y conecti... 10
Asesor personal 10
Servicios al punto de recarga. 6
Incluir prestacion sin permanen... 39

Incluir prestacion kildbmetros ili... 20
0 20 40 60 80 100

¢Considerarias un renting con una entrada inicial + cuota mensual mas baja?

Mas de la mitad de las
personas que se plantean
un renting (55%)
consideraria un contrato
Si de renting con una
551% @ No entrada inicial y las cuotas
mensuales mas bajas.

Si tuvieras la opcién de quedarte con el coche al final del
contrato de renting tras el pago de unas cuotas, ¢qué harias?

14,6%

@ Me quedaria con el coche, si el precio es atractivo

10,4% . . . _ ,
Me gustaria tener esa opcion, pero dependeria de mis necesidades en ese momento

No, prefiero cambiar de coche al finalizar el contrato

No lo tengo claro, necesitaria mas informacién sobre las condiciones

56,3%

Datos: Encuesta renting coches.net -febrero 2025-
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Este mes ponemos el foco en...

La opcion de un renting de
ocasion gana adeptos

¢Te has planteado ¢Antiguedad maxima
contratar un renting de del vehiculo a contratar
un vehiculo de ocasion? prefieres?

@ Menos de1aro

Si 35,4% Entre 2 - 3 anos
Entre 4 y 5 anos
99,3% . e Entre 6 y 10 anos
50 % @ Mas de 10 aros
¢Presupuesto mensual ¢Cudl seria tu opcidon
para un renting de preferente para
vehiculo de ocasion? contratar?
21% 4,2% 21%

@ Gasolina
Diésel

) 10,4%
16,7% ' @ Menos de 150€ [ mes ‘

Entre 151y 200€ [ mes

Eléctrico puro

Hibrido
47,9% Entre 201y 300€ [ mes 29,2%
29 2% Entre 301y 400€ [ mes @ Hibrido enchufable
<& /o
@ Mas de 400€ [ mes 14.6% GLP [ GNC
10,4% e @ Hidrégeno

Datos: Encuesta renting coches.net -febrero 2025-
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Este mes ponemos el foco en...

¢Presupuesto mensual maximo para un renting de un vehiculo nuevo?

4,1%

6,1%

Entre 200 y 300 € mensuales

@ Entre 301 y 400 € mensuales

46,9% Entre 401 y 500 € mensuales
Entre 501 y 600 € mensuales

Mds de 600 € mensuales

¢Por cudnto tiempo contratarias el servicio?

6% 8,2%
Maximo 1 afio
@ centre 1 - 2 afios
32,7% Entre 2 - 3 afios
Entre 4 - 5 anos

Mds de 5 anos
32,7%

cCudntos kilbmetros anuales contratarias?

Menos de 15.000 km
@ Entre 15.001 y 20.000 km
53,1% Entre 20.001y 30.000 km
Entre 30.001y 40.000 km
Mds de 40.000 km

Datos: Encuesta renting coches.net -febrero 2025-

Nueve de cada diez
encuestados no estd
dispuesto a desembolsar
mdés de 400 euros
mensuales por este
servicio

Tres de cada diez (33%)
manifiestan que
contratarian el servicio de
renting entre dos y tres
anos, el mismo porcentaje
indica que lo haria entre 4
y 5 anos.

La mitad de los
entrevistados asegura que
contrataria menos de
15.000 kms al afio (53%).
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La voz
del experto

coches.net dota a sus clientes de potentes herramientas de
data para optimizar y revolucionar su negocio. Se denominan
Data Products. Pero qué es exactamente y por qué son
importantes los datos para tomar decisiones.

éPor qué consideras fundamental contar con
datos actualizados para tomar decisiones
estratégicas y como justifica esto la necesidad
de disponer esta nueva herramienta?

Con la irrupcién de internet en la industria del vehiculo de
ocasién y con unos compradores cada dia mds y mejor
informados, el uso de los datos por parte de los
profesionales del sector es imprescindible si queremos ser
competitivos.

Al igual que con cualquier tipo de dolenciaq, la clave para
encontrar el mejor tratamiento para nuestro negocio es
realizar un diagndstico correcto de su estado y para ello
necesitamos datos fiables y actualizados que nos den vision
sobre la situacion de nuestro producto en términos de
demandaq, visibilidad y precio frente a nuestros competidores.

Y es ahi donde nuestros Data Products. Juegan un papel
clave, aportando a compraventas y concesionarios toda esa
vision necesaria a la hora de tomar decisiones y, muy
importante, de forma sencillg, visual y accesible.

La clave estd en, mediante la Data, entender la
elasticidad al precio de cada uno de los vehiculos
en stock y definir estrategias Unicas equilibrando
rotacién y margen.”

Oscar Aguilar

Field Sales Director coches.net

éCudles son las métricas clave que utiliza la herramienta para evaluar el
rendimiento de los anuncios, y de qué manera se pueden transformar esos datos

en acciones que optimicen el negocio?

De forma muy simplificada diria que nuestros Data Products dan respuesta a las tres preguntas clave a la hora de definir
estrategias en cualquier negocio de automocidn: ¢Estdn mis anuncios generando interés? ¢Son mis precios competitivos y
atractivos para mis potenciales compradores? Y finalmente, ¢Mi producto se adecua a lo que demanda el mercado?.

En cuanto a KPI's clave, si hablamos, por ejemplo, de la demanda de nuestros vehiculos por parte del mercado, nuestra
herramienta Demand Radar permite a nuestros clientes entender el tiempo de rotacion medio para un vehiculo concreto,
la cantidad de oferta existente en su mercado o la evolucién de la oferta y la demanda durante el Gltimo afio, valores con
un altisimo impacto a la hora de definir estrategias tanto de adquisicion como de definicién de precios de venta.
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La voz
del experto

é¢De qué forma el comparador de precios
avanzado permite alinear el precio de tus
vehiculos con el del mercado, optimizando
la rotacion del stock y mejorando la
competitividad frente a la competencia?

El precio es, sin duda, uno de lo factores clave a la hora
de alcanzar el éxito para cualquier negocio de compra-
venta de vehiculos y creo que estaremos de acuerdo
en que si sitdo mis vehiculos como los mds econémicos
del mercado, seré capaz de venderlos rGpidamente
pero.. ¢Es esa la mejor estrategia?

Para mi la respuesta es clara: no lo es. La clave esta en,
mediante la Data, entender la elasticidad al precio de
cada uno de los vehiculos en stock y definir
estrategias Unicas equilibrando rotacién y margen. Por
ejemplo, si tengo un vehiculo que de por si tiene una
alta demanda en el mercado puedo decidir
incrementar un poco mis mdargenes sin perjudicar a los
tiempos de rotacién, consiguiendo asi la maxima
rentabilidad para mi negocio. De hecho, Tenemos
varios casos de éxito reales donde el profesional, tras
insertar un vehiculo y revisar la informacién detallada
en Price Radar, ha tomado la decisién de incrementar
el precio que habia definido inicialmente y ha acabado
cerrando la venta en el tiempo esperado pero
incrementando su margen de beneficio. ¢No es eso lo
que buscamos todos?.

Igualmente, en el extremo opuesto, identificar y actuar
rdpidamente sobre vehiculos que no estdn generando
interés por estar desposicionados en precio, nos puede
ahorrar disgustos futuros con vehiculos estancados,
qgue nos generen coste mes tras mes y que
probablemente acabaremos teniendo que vender a
pérdidas.

Oscar Aguilar

Field Sales Director coches.net

Desde tu punto de vista... ¢Cada cudnto se
deberian consultar datos relativos a
performance, precio o demanda?

Tal y como yo lo veo, en un mercado tan competitivo como
el actual, el uso de los datos deberia estar presente en
cualquier toma de decision sobre el negocio, nuestro stock
o la definicién de precios.

En ese sentido, deberiamos revisar de forma recurrente las
estadisticas avanzadas en coches.net Pro, prestando
especial atencion al cierre de cada periodo a los informes
mensuales de performance. Esto nos permitird detectar
vehiculos que no estdn traccionando en el mercado como
nos gustaria o identificar patrones que nos permitan
anticipar como funcionard uno u otro vehiculo.

Y, tras la revision, toca pasar a la accién y para ello la
informacidn relativa a precios o a demanda llevardn
nuestra toma de decisién al siguiente nivel: ese nivel donde
dejamos de intuir o suponer para redlmente entender lo
que pasa en nuestro mercado.

El 64% de las empresas
espanolas suspenden
en cuanto ala
recopilacion y uso de
datos para el negocio.

Segun el Informe “Madurez del
64% uso del dato en las empresas

espanfolas” de Autébnomos y

emprendedores.
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